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PRACOVNÍ LIST 4 – ROZHOVORY 

1. Uveďte příklady k jednotlivým typům otázek: 

Otevřená otázka: 

Uzavřená otázka: 

Otázka a protiotázka:  

Ironická otázka: 

Kontrolní otázka: 

Sugestivní otázka: 

Otázka podceňující partnera: 

2. Uveďte: 

a) 5 způsobů, jak dát najevo, že nasloucháte 
……………………………………………………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………………………………………………… 

b) 5 způsobů, kterými naopak ukážeme nezájem 

…………………………………………………………………………………………………………………………….. 

……………………………………………………………………………………………………………………………… 

……………………………………………………………………………………………………………………………… 

3. Jaké téma byste zvolili pro úvod rozhovoru (lámání ledů) při setkání : 
a) S Angličanem 
b) S Italem 
c) S Japoncem 

4. Které dárky byste neměli dát těmto cizincům: 
a) Indům 
b) Číňanům 
c) Arabům 

 


